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Esenciales para el emprendimiento (16.66 horas) 
7 módulos 
 

1. Definiendo tu objetivo professional (105 minutos) 
 1.1 Introducción, elegir una profesión (5 minutos) 
 1.2 Tu trabajo y tu profesión, dentro de cinco años (15 minutos) 
 1.3 Las tres bases de tu profesión; querer, saber, poder (15 minutos) 
 1.4 Analizando objetivo profesional, pros y contras (15 minutos) 
 1.5 Investigando en profundidad, ¿cómo es el trabajo? (15 minutos) 
 1.6 Revisulaizándote, ¿cómo te ves? (15 minutos) 
 1.7 Valores, misión y visión; haz lo que te guste (15 minutos) 
 1.8 Demuestra lo que sabes (10 minutos) 
 

2. Habilidades de la persona emprendedora (170 minutos) 
 2.1 Introducción, marca la diferencia (5 minutos) 
 2.2 Conocerte a ti, ¿quién eres tú? (30 minutos) 
 2.3 Conocer tus fortalezas y debilidades, tu potencial (20 minutos) 
 2.4 Tu marca personal, ¿en qué destacas? (20 minutos) 
 2.5 Networking, el entorno (30 minutos) 
 2.6 Una capacidad para acompañarte: perseverancia, ¡hasta el final! (30 minutos) 
 2.7 Visión de futuro, ¿a dónde quieres ir? (25 minutos) 
 2.8 Muestra lo que sabes (10 minutos) 
 

3. Análisis del modelo de negocio (195 minutos) 
 3.1 Introducción, conocer mi negocio (5 minutos) 
 3.2 Qué es el canvas de modelo de negocio?, una herramienta útil (20 minutos) 
 3.3 Canvas: la propuesta de valor, qué doy al cliente (20 minutos) 
 3.4 Canvas: segmento de cliente (20 minutos) 
 3.5 Canvas: bases del marketing, hablando del cliente (20 minutos) 
 3.6 Canvas: fuentes de ingreso, ¿cómo voy a ganar? (20 minutos) 
 3.7 Canvas: actividades clave, lo que hay que hacer (20 minutos) 
 3.8 Canvas: recursos clave, lo que necesito (15 minutos) 
 3.9 Canvas: estructura de costes, cuánto me cuesta (15 minutos) 
 3.10 Canvas: colaboradores clave, qué me ayuda (15 minutos) 
 3.11 Relación entre los elementos del canvas, ¡todo encaja! (5 minutos) 
 3.12 Muestra lo que sabes (10 minutos) 
 

4. Análisis de mercado (130 minutos) 
 4.1 Introducción, análisis de mercado (5 minutos) 



 4.2 El mercado, mapa de Porter I (20 minutos) 
 4.3 Cliente, proveedores y competidores, mapa de Porter II (25 minutos) 
 4.4 Potenciales competidores, mapa de Porter III (20 minutos) 
 4.5 Los sustitutos y los colaboradores, mapa de Porter IV (20 minutos) 
 4.6 Posicionamiento, ¿dónde te sitúan? (30 minutos) 
 4.7 Demuestra lo que sabes (10 minutos) 
 

5. Análisis del entorno (115 minutos) 
 5.1 Introducción, más allá del mercado (5 minutos) 
 5.2 Análisis PESTEL, más allá del mercado (10 minutos) 
 5.3 Factores políticos, análisis PESTEL I (15 minutos) 
 5.4 Factores económicos, Análisis PESTEL II (15 minutos) 
 5.5 Factores socio-culturales, Análisis PESTEL III (15 minutos) 
 5.6 Factores tecnológicos, Análisis PESTEL IV (15 minutos) 
 5.7 Factores ecológicos, Análisis PESTEL V (15 minutos) 
 5.8 Factores laborales, Análisis PESTEL VI (15 minutos) 
 5.9 Demuestra lo que sabes (10 minutos) 
 

6. Bases de planificación (115 minutos) 
 6.1 Introducción, tengo un plan (5 minutos) 
 6.2 Matriz DAFO, en un vistazo (30 minutos) 
 6.3 Matriz CAME, en un vistazo (30 minutos) 
 6.4 Objetivos SMART, SMART=inteligente (20 minutos) 
 6.5 Plan básico, recuerda tu misión (20 minutos) 
 6.6 Demuestra lo que sabes (10 minutos) 
 

7. Impacto social (170 minutos) 
 7.1 Introducción, huella social (5 minutos) 
 7.2 Qué es el impacto social?, ¡cambia tu enterno! (20 minutos) 
 7.3 Valores del emprendedor social, compromiso social (20 minutos) 
 7.4 Identificando un problema o necesidad social, oportunidades (10 minutos) 
 7.5 La creatividad, soluciones (20 minutos) 
 7.6 Objetivos de Desarrollo Sostenible, colaboración global (30 minutos) 
 7.7 Empresas sociales, innovación social (15 minutos) 
 7.8 Modelo de negocio sostenible, equilibrio (20 minutos) 
 7.9 Midiendo el impacto social, herramientas (20 minutos) 
 7.10 Demuestra lo que sabes (10 minutos) 


